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»,Machen Sie sich und Ihre Prisentation zur Sensation!“

Schluss mit Langeweile: endlich Uiberzeugend prasentieren!

Das offene Profi-Prisentationsseminar

Schluss mit langweiligen Prasentationen, die
wirkungslos und oft ergebnislos sind! Jeder Auftritt
beeinflusst Ihr Image, Ihre Karriere und Ihren
Erfolg! PreSensation® by Michael Moesslang ist
Thr Seminar fiir lebendige, spannende und
zielfihrende Kommunikation, Prasentationen und
Vortrage. Nicht die Technik sondern der Mensch ist
entscheidend.

Michael Moesslang zeigt IThnen, wie Sie bessere
Auftritte erreichen und mehr Erfolg erzielen.

0 89.75 99 92-33 - Angererstrafe 32 - 80796 Miinchen -

Inhalte

Die Inhalte werden individuell auf Ihre Bediirfnisse
abgestimmt.

» Mit Ausstrahlung und souveriner Prasentation
begeistern

» Inspirierende Prasentationen wirkungsvoll
vorbereiten und aufbauen

» Mit gelungenen Visualisierungen und
Emotionen Teilnehmer iiberzeugen

» Erkennen der eigenen Wirkung und des
Fremdbildes

» Authentische und selbstbewusste
Korpersprache fiir iiberzeugende Wirkung

L]

N

So wiirde
y #itchcock
~ prasentieren

| {berzeugen Sie mitdem  §
Maistes der Spannung

MM@Moesslang.com - www.Michael-Moesslang.de
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Prisentationen sind Ihre Visitenkarte

Die meisten Prasentationen gelten als langweilig
oder gar einschlifernd. Kénnen Sie sich vorstellen,
welchen Schaden das bedeutet? Mitarbeiter, die zu
viel Zeit vergeuden, Kunden, die nicht tiberzeugt
werden, Auftrige die verloren gehen! Die Menschen
fiir sich zu gewinnen ist eine der
Schliisselkompetenzen moderner Experten und
Fiihrungspersonlichkeiten.

Prasentationen werden empfunden als ...

_—, inspirierend

.Okay"
\\
44 o/o ’J langweilig

A

einschlafernd l. 40 %

\
z\szv\\\

B
&
o®

Verpar———t®
fehlen ihre Wiek Quelle: Wallstreet Journal

Prasentationen entscheiden liber den Erfolg von
Projekten, Auftragen und Unternehmen. Es geht
um Zeit und Budget. Zuhorer zu iiberzeugen und zu
begeistern, erfordert ein professionelles Auftreten,
Authentizitit und Ausstrahlung. Wenn Sie es
schaffen, eine glaubwiirdige Kompetenz zu
vermitteln, erreichen Sie Ihre Teilnehmer emotional
und rational und erzielen so Ihre gewiinschten
Ergebnisse und Erfolge.

Durch Souverénitit und einen spannenden und
kompetenten Auftritt schaffen Sie
Uberzeugungskraft. Auch routinierte
Prasentatoren konnen ihre Wirkung noch steigern.

MICHAAEEL IMOZOOLANG

PRESENSATION® INSTITUTE

Wenn auch Sie Thre
Prasentationen
nachhaltig
verbessern wollen,
dann buchen Sie

heute noch dieses
Seminar.

PreSensation® wurde von Michael Moesslang
entwickelt, um Informationen, Produkte und
Unternehmen optimal zu prasentieren.

Professionelle
Authentizitat

PreSensation®

Lebendiges,
begeisterndes
Auftreten

Erfolgreiche,
gewinnende

y Kommunikation

Angebot offenes Profi-Seminar ,,PreSensation® - Schluss mit Langeweile: endlich iberzeugend prasentieren!” 2/6
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Thr Nutzen Aufbau und Inhalt

Teilnehmer profitieren von: Thnen wird

o garantiert, —

» Wie Sie mit Ausstrahlung und ) )

. . X . mindestens vier Mal

souverdner Prasentation begeistern . j
an den beiden

» Wie Sie inspirierende Prasentationen Tagen vor Publikum -
wirkungsvoll vorbereiten und aufbauen zu sprechen. Fiir ein ‘ Ty :ﬂa
ausfiihrliches AR

» Wie Sie mit gelungenen Visualisierungen .
. ) i Feedback werden Sie
und Emotionen Thre Teilnehmer {iberzeugen | . -
unter anderem umfangreiche miindliche
» Erkennen Ihrer eigenen Wirkung und Ihres Riickmeldung sowie eine DVD Ihrer Prasentationen
Fremdbildes (Feedback) erhalten. Um eine intensive Leistung zu erhalten,

liegt die Teilneh hl bei 4 bi imal 10.
» Authentische und selbstbewusste legt die Telinelimerza el % bis maxima

Korpersprache fiir iiberzeugende Wirkung Das Seminar dauert am ersten Tag von 10:30
(Einlass 10:00 Uhr) bis ca. 19:45 Uhr und am
zweiten Tag von 8:45 bis ca. 18:00 Uhr. Den
genauen Veranstaltungsort erfahren Sie bei
» Positive Ausstrahlung und Wirkung werden auf ~ Anmeldung, um Anfahrt und Hotel buchen zu

» Zielfithrende und erfolgreichere
Prasentationen und Vortrage

das Unternehmen iibertragen koénnen (Selbstzahler).
Termine 2012
Tag Datum Stadt Inklusiv-Preis
Fr./Sa.  13./14. April Miinchen 1.598,— €
Mo./Di.  20./21. August Miinchen 1.598,— €
Fr./Sa.  30. Nov./1. Dezember Miinchen 1.598,— €

Preise inkl. MwSt. — netto: 1.342,86 €

Inkl. Tagungspauschale des Hotels mit Seminargetranken und Mittagessen + Abendessen am 1. Abend
Anderungen, Irrtiimer und Absage bei zu geringer Teilnehmerzahl vorbehalten

Bei Fragen wenden Sie sich bitte via Anfrage@Moesslang.com oder unter +49-89-75 999 233 an uns.
Buchung unter Buchung@Moesslang.com oder unter +49-89-75 999 233

Der Zimmerpreis des Hotels liegt unter 100 €/Nacht und Person

v v v v v Vv
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Thr Referent und Trainer

Michael Moesslang, ,Der Hitchcock der

Prasentation®, 5 Sterne Redner, Top 100 Excellence
-» Trainer, Coach und Autor, ist der
Experte fiir PreSensation®. Seine
mitreissenden Keynote-Vortriage und
Seminare zu den Themen Prasentation
und Rhetorik, sowie personliche
Wirkung und Kérpersprache
motivieren, seine gelebte und
stimmige professionelle
Authentizitit tiberzeugt.

Seine Uberzeugung ist, dass jeder

einzelne durch die eigene persénliche
Wirkung und Selbstsicherheit im
Auftreten zum positiven Botschafter fiir sein
Unternehmen wird. Als Experte seines Faches
bezieht er aktuelle Erkenntnisse aus Psychologie
und Verhaltenswissenschaften ein und schafft
dadurch nachhaltigen Nutzen. Michael Moesslang
aktivierte als Vortragsredner und Lehrbeauftragter
- z. B. St. Galler Business School - bereits Zuhorer in
iiber 1.000 Vortriagen und Prasentationen.
Referenzen und Stimmen finden Sie im Internet.

Kurzvita

Seit 2000 Speaker, Trainer und Coach

Seit 1990 Dozent

1986-2003 Kommunikations-Designer und
Kommunikations-Berater, Inhaber
einer Werbeagentur

1982-1989 Studium Kommunikations-Designer
und Kommunikationswirt

1982 Abitur

9.12.1961 geboren in Rosenheim

0 89.75 99 92-33 - Angererstrafe 32 - 80796 Minchen -
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Der Unterschied, der den Unterschied macht

Dreizehn gute Griinde, warum Seminare von und
mit Michael Moesslang anders sind:

» Experte: Mit Michael Moesslang erleben Sie den
Experten zu PreSensation®

» Wirkung: Statt iiberholter Lehrmeinung zahlt
nur die wahre Kraft der Uberzeugung

» Konzentration: Im Mittelpunkt steht die
Personlichkeit des Teilnehmers, nicht Techniken

» Getestet: Michael Moesslang hat in tiber 1 000
eigenen Vortragen jede Empfehlung selbst
iiberpriift

» Erfahrung: Michael Moesslang hat 20 Jahre
Praxis als Inhaber einer Werbeagentur und 22
Jahre als Dozent und Trainer

» Authentizitit: Michael Moesslang lebt vor was er
lehrt

» Evolution: Nur durch kontinuierliche
Entwicklung kann das hohe Niveau gehalten
werden

» Klarheit: Das Feedback ist gepragt von Offenheit
und Fairness

» Board-Quality: Offener und gleichberechtigter
Umgang mit Vorstdnden und Geschiftsleitung

» Wertschatzung: Michael Moesslangs Seminarstil
ist gepragt von Achtung und Aufrichtigkeit

» Aktuell: Das Ohr an internationalen Markten auf
der Suche nach neuen Trends und Ideen

» Progress: Michael Moesslang investiert standig
in eigene Weiterbildung

» Bediirfnisse: Mit einem riesigen Fundus
wirkungsvoller Ubungen und umfassendem
Know-how geht Michael Moesslang gezielt und
flexibel auf das Niveau und die Wiinsche der
Teilnehmer ein

MM@Moesslang.com - www.Michael-MoessAahang A
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Vortrige

Das Vortrags-Angebot mit Michael Moesslang
auf deutsch und englisch

» Juwel statt Kiesel
So werden Sie zum Juwel, professionell
authentisch

» Professionelle Authentizitit
Warum ein Juwel gldnzt und Kiesel grau sind

» Self-PreSensation®
Wirken Sie: vertrauenswiirdig und kompetent
ankommen!

» Besser wirken — mehr erreichen
Wie Sie mit dem Besten Ihrer Personlichkeit
gewinnend iiberzeugen

» PreSensation®
Schluss mit Langeweile: endlich iberzeugend
prasentieren!

» PreSensation® enhanced
Der nachste Schritt: gewinnend prasentieren!

So wiirde Hitchcock prasentieren
Uberzeugen Sie mit dem
Meister der Spannung

200 Seiten, 16,8 x 21 cm, brosch.,
1799 €

ISBN 978-3-8688-1298-5

a
e Authentiz'néi

Ruohy

So wiirde

itcheock
prasentieren

{Iberzeugen Sie mit dem
Meister der Spannung

Angebot offenes Profi-Seminar ,,PreSensation® - Schluss mit Langeweile: endlich iberzeugend prasentieren!”

£
TALLIVIVZOOLANG
PRESENSATION® INSTITUTE

YilN»

= .
- == Seminare

Das Trainings-Angebot mit Michael Moesslang
auf deutsch, englisch und hybrid

» PreSensation® 1
Schluss mit Langeweile - endlich iiberzeugend
prasentieren!

» PreSensation® 2
Schluss mit Labern - endlich begeisternd reden!

» PreSensation® 3
Interessen statt Positionen - Losungen statt Druck

» Self-PreSensation® 1
Wirken Sie: vertrauenswiirdig und kompetent
ankommen!

» So wiirde Hitchcock prisentieren
Spannend liberzeugen mit der Hitchcock-
Methode (Workshop)

» Self-PreSensation® PSA
Menschen ,lesen”, verstehen und gewinnen

Fordern Sie bitte ausfiihrliche Informationen zu den
Seminaren und Programmen an: Mail

Professionelle Authentizitat
Warum ein Juwel glanzt

und Kiesel grau sind

304 Seiten, 17 x 24 cm, brosch.,
2995 €

3

ISBN 978-3-8349-2022-5 ' 1
Besser prasentieren -

Besser wirken -
mehr erreichen

52 Tipps fér Ihre parsonliche Wirkung

mehr erreichen

52 Tipps K wirkungsvolle Prasentationen

Michael Moesslang

Michaal Mossstang

|

Besser wirken -
mehr erreichen
64 Seiten, 4,95 Euro
ISBN 3-8334-5099-1

Besser prdsentieren -
mehr erreichen

64 Seiten, 6,95 Euro
ISBN 978-3837041279

Anhang B
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Referenzen & Presse

Die Frage nach der personlichen Wirkung stellt sich fiir
alle, die mit Kunden umgehen. Und die Tipps und Tricks,
die Trainer wie Michael Moesslang in ihren Vortragen
weitergeben, eignen sich nicht nur fiir den Vortrag vor
Apothekenkunden sondern auch fiir den ,Auftritt” in der
Offizin.

Apotheke und Marketing 06/06

Wir mochten uns hiermit fiir Ihren Vortrag ... im Rahmen
des Burger King EMEA Supply Chain Management Team
Meetings bedanken. ... 2 Stunden niitzliche Tipps mit auf
den Weg gegeben. Insgesamt war die Resonanz auf [hren
lebendigen Vortrag bei allen Teammitgliedern, trotz der
kulturellen Vielfalt, einstimmig sehr positiv. Gerne
empfehlen wir Ihre Vortrage und Seminare sowohl Burger
King intern wie auch extern weiter.

ppa. Riidiger Hartmann, Burger King

Vielen Dank fiir den interessanten und im positiven und
aktiven Sinne nachdenklich machenden Vortrag am 30.
Mai 2007. Viele der von Thnen vorgetragenen Punkte und
Merkmale der persénlichen Wirkung sind einem
eigentlich bekannt und irgendwie gelaufig. Aber handelt
man selbst immer danach? Ja, nein, na ja, vielleicht
manchmal, oder doch eigentlich fast immer, oder?
Wihrend Thres Vortrages fiihlte ich mich hin und wieder
dabei ,erwischt, dass ich es doch eigentlich besser weif3 -
aber nicht danach handele. Hier gilt es also, daran zu
arbeiten.

Norbert Jothann

Berliner
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Mich hat die Klarheit
beeindruckt, mit der
Michael Moesslang
sein Konzept fiir den
unternehmerischen
Alltag dargestellt hat.
Seine personliche
Ausstrahlung und die
professionelle

8

Vortrags-weise (ohne technischen Schnickschnack) sind
iiberzeu-gend, und Nachfragen treffen auf hilfreiche
Antworten.

Wolfgang Fanderl,

CaP Center for Applied Policy Research

Ein Thema lasst mich nicht mehr los! Drei Tage Kurs

»Personliche Wirkung“ haben ausgereicht, meinen Blick

zu richten auf die wesentlichen Dinge im Leben: auf meine

Umwelt, meine Mitmenschen und auch auf mich selbst.

Michael Moesslang hat es verstanden, von der ersten bis

zur letzten Minute, seine Zuhorer zu begeistern - mit

Engagement, mit Leidenschaft. Ein Vollprofi vom Scheitel

bis zur Sohle! Seine Tipps und Tricks, seine plastischen

Darbietungen sind praktische Lebenshilfe und berufliche

Weiterbildung in einem, Gruppentherapie und

Selbstmanagement vom Feinsten. Seine Kurse sollten zum '
Pflichtprogramm gehdren - fiir jeden ~der ‘a )\\ \\“

mit Menschen zu tun hat!
Bernd Czerniec, Siemens
Enterprise Communications
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